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Perfil necessari per emprendre (1)
INVENTOR/A
PROFESSIONAL
EMPRESARI/A (IDEA)



La idea de negoci exitosa
ALGUNS ASPECTES COMUNCS DE LES IDEES DE NEGOCI EXITOSES AVUI



Cóm validar el negoci

1) VALIDACIÓ REGLAMENTÀRIA/LEGAL: 
PERMISOS/TRÀMITS

2) VALIDACIÓ PERFIL/PROJECTE

3) VALIDACIÓ DE MERCAT: CANVAS + 
PROVA PER LÍNIA DE NEGOCI

4) VALIDACIÓ ECONÒMICA-FINANCERA: 
PLA D’EMPRESA

5) VALIDACIÓ TÈCNICA-OPERATIVA



Pla de negoci: CANVAS

Hipótesis









Preguntes quan iniciem un projecte d’empresa:

1. Quin preu tindrà el producte o servei?
2. Quant pagaria el consumidor pel producte o servei?
3. Què s'està pagant per productes/serveis similars?

El preu “és la suma dels valors que els 
consumidors donen a canvi dels beneficis 
de tenir o utilitzar el producte o servei” 
Philip Kotler

Estratègia de preus



Pla d’empresa online: www.iempren.es



Pla d’empresa online: www.iempren.es



Pla d’empresa online: www.iempren.es



Temes clau del pla d’empresa

1. Per projectes senzills: pla d’empres online 
https://ibempren.es/pla-dempresa-en-linia/

2. Per projectes més complexes: Word (pla de 
màrqueting/operatiu) i Excel (pla econòmic i financer)

3. Definició de productes/serveis, preus previsió de 
vendes

4. Calcular la provisió de fons (quantitat necessària per 
cobrir les pèrdues dels primers mesos)

5. Establir un sou coherent des del primer mes
6. Validar el negoci abans de fer la inversió inicial 



Fases en la creació d'una empresa (2)



GRACIS!!!
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